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企业品牌形象与口碑推广 	

开拓性思维运营方案与推广效果分析 	
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品牌推广方案 	 	 撰写人员介绍： 	
8年网络营销推广经验，4年网络安全防御经验，3年电商营销经验，累计签约突破 10000家各行业企业客户，累计
丰富经验。	
	
	
品牌推广方案 	 	 重点适用企业群体范围： 	
中大型的企业、拥有多元化产品分类的企业、销售产品单价金额较大的企业、过度依赖于网络营销的企业、线下拥

有多个门店或分校的企业、连锁性品牌企业或门店、考虑长久发展或可持续发展的企业、实体实业经济型的企业、

涉及招商加盟的企业、涉及投资融资的企业、上市挂牌的企业、大额投资的企业、房地产行业、教育行业、金融行

业、AI机器人相关行业（物联网产物）、行业不透明或报价不透明的行业。（满足 1点以上就很有必要做）	
	
	
品牌推广方案 	 	 不适用企业群体范围： 	
小型企业、运作资金不充足的企业（首要先解决公司温饱问题）、事业单位性企业、依赖于美团外卖渠道、依赖垄

断渠道或指定特定渠道的企业、不考虑品牌只考虑赚钱的企业、非法敏感及灰产黑产。（满足 1点以上就没必要做）	
	
	
品牌推广方案 	 	 运营实现目标 	 ： 	
企业品牌与口碑推广	主要目标是	帮助企业	打造品牌形象，树立品牌公信力，正确引导品牌词的正面言论，利用
全网全渠道的品牌营销手段，促使品牌词在各大搜索引擎占领全方位的排名，从而更好的促进企业对客户的销售成

交率，包括不限于：促进网络购买成交，促进线下门店成交，促进产品加盟招商成交、促进融资引资成功。	
	
本运营的方案主要达成目标是	尽可能的将品牌词、品牌正面内容，占领全网搜索引擎首页。	
	
	
搜索品牌词排名分布与效果体现： 	
以百度搜索为例（全网、360、搜狗、UC 神马等同样道理），百度首页前五位为浮动形式的付费广告，百度首页剩
余十位为自然排名，一共包含广告在内，首页共计 15位排名。	
	
你的品牌词若想占领首页，其中，网站排名可占 1位，搜索下拉框可占搜索提醒词模块，百度知道可占 1-2位，贴
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吧可占 1位，百科可占 1位，客服电话可占 1位（有条件），视频可占 1位，图片可占 1位，新闻源及软文可占 1-2
位，百家号可占 1位，百度企业应用可占 1位（有条件），百度文库占 1位（有条件）	
	
您的品牌词可占领首页位置为 11-14排名位，其中有条件才可做范围为 3位，实际为	 8-11位，90%概率可占领全网
首页排名一半部分，60%概率可占领全网首页排名全部部分。	
	
	
品牌词对企业营销及成交率的干预与影响分析 	
企业的品牌词代表了企业公开性的形象，所谓的公开性是指客户在选择企业产品时采取搜索方式查看企业历史品牌

形象记录，品牌词的形象是双刃剑，好的品牌形象可促进市场营销，坏的品牌形象可阻碍市场营销，间接影响您的

付费广告费用及成本。	
	
销售的成交关键在于信任，则企业品牌词形象是建立信任的桥梁。	
	
目前品牌词形象与口碑舆论对于企业市场营销的影响最直接有三个关键，因素包括（1、购买时存在顾虑导致回头
再搜索；	 2、销售成交率影响与干预；	 3、二次营销影响与干预）	
	
1，购买时存在顾虑导致回头再搜索：当客户购买您的产品时，存在	涉及金额较大，或	相距地区较远，或	不了解
您的企业，或	客户概率性存在疑心，则很容易产生首次搜索品牌词，大概率产生二次或多次搜索品牌词，反复确
认，了解贵公司的资质实力与口碑舆论形象，在此情况，无论你的网络销售，或门店业务多么努力讲解销售产品，

都会被网络中的企业品牌词形象直接干预，甚至决定是否最终成交。	
	
2，销售成交率影响与干预：企业品牌词形象的公信力与正规性，搜索展现可体现公司的资质实力与口碑舆论，通
过引导搜索有效利用，完全可以提高你的销售成交率，同时也可以降低销售环节的难度，更容易取得客户对企业的

信任及认可，反之不好的企业品牌形象则会大幅度降低成交率，成为成交的关键。	 	
	
3，二次营销影响与干预：当您的企业产品划分	价格高低端产品线，同行业细分多个类别产品线，跨行业延伸产品
线，客户不仅仅购买您公司的一个产品，可能存在一个客户同时购买您公司多个产品的情况，则产生二次营销问题，

企业品牌词与产品口碑舆论会干预您的二次产品销售	以及	干预整个品牌下的其他产品销售。	
	
	
品牌词的企业商业关键用途分析 	
企业好的品牌词形象与好的口碑舆论不仅仅只用于被动营销，对于某类公司也可作为销售工具，主要作用则是在各

个环节彰显企业公信力加大取得客户信任，协助业务成交客户，例如不限于（1-引导客户搜索品牌并告诉大品牌；	 2-
可用作于业务人员销售时的辅助材料；	 3-可用作于招商时的辅助材料；	 4-可放入产品讲解 PPT 里用作于产品说明
会、项目推进会、会销模式的辅助材料；	 5-可添加网站新闻报道模块作为辅助公示性信息）。	
	
	
品牌推广方案 	 执行列表与评估 	
执行细项	 每月	

数量	

累计	

数量范围	

单

位	

周期	

评估	

时长	

评估	

硬性	

要求	

百度关键词排名 SEO（品牌词）	 1-3	 1-3	 词	 每月都做	 持续	 必选，有网站，电脑端，移动端	

搜狗关键词排名 SEO（品牌词）	 1-3	 1-3	 词	 每月都做	 持续	 流量较小，非必选	

360关键词排名 SEO（品牌词）	 1-3	 1-3	 词	 每月都做	 持续	 流量较小，非必选	

熊掌号 SEO与百家号	 15-30	 300-1000	 篇	 每月都做	 持续	 有网站	

百度移动端搜索下拉（产品词）	 1-2	 1-2	 词	 每月都做	 持续	 非必选	

百度口碑推广	 200	 500-10000	 条	 一年	 持续	 有网站	
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百度知道推广	 800	 800-10000	 条	 一年	 持续	 必选	

百度贴吧推广	 不建议	 	 条	 	 	 不建议做贴吧推广，容易产生负面	

百度贴吧自建贴吧及吧主（品牌词）	 1	 1	 个	 永久	 永久	 必选	

搜狗问答推广	 200	 800-2000	 条	 一月	 一月	 做了百度知道，覆盖全网，可不做此类	

360问答推广	 200	 800-2000	 条	 一月	 一月	 做了百度知道，覆盖全网，可不做此类	

新闻源及软文推广	 10-100	 100-1000	 篇	 一年	 持续	 全部业务所有非法行业、非正规不接	

百度视频上传与发布	 5-20	 5-20	 个	 一月	 一次性	 有视频资源	

百度图片上传与发布	 50-100	 50-500	 个	 一月	 一次性	 有图片资源	

百度文库上传与发布	 1-10	 1-10	 个	 一月	 一次性	 有产品 PPT	或产品 word	资源	

百度百科词条创建	 1	 1	 个	 永久	 一次性	 发布过新闻源业务	

	
	
大客户案例一 (北京中德诺浩有限公司 )	

	
（未完，下拉） 	
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（未完，下拉） 	
	
	
大客户案例二 (深圳市乐源实业股份有限公司 )	



智导互联运营方案系列	（键盘	 Ctrl键	 +	鼠标滑轮	可放大字体）	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	
www.zd-e.com	

	
（未完，下拉） 	
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（未完，下拉） 	
	
	
其他参考&备注事项： 	
	
一、本方案如果适合您，但启动困难，需要推广外包，可详细咨询客服清单报价； 	
二、我公司可针对您公司情况具体，定制针对性网络营销推广方案，方案定制费 3000元/份。 	
	
	
	
（已完） 	
	
	 	
	


